PRECOMPSOLUTIONS

Precomp Solutions AB utvecklar, tillverkar och séljer avancerade och sammansatta platprodukter for fordons- och verkstadsindustrin.
Med finklippning som specialkompetens ar foretaget ett av Europas ledande inom platbearbetning. Precomp Solutions utvecklar
och tillverkar aven egna verktyg for finklippning och stansning. Féretaget ar certifierat enligt ISO 8001, ISO/TS 16948 och ISO
14001. Bolaget har 115 anstallda vid sina produktionsenheter i Ulricehamn och Bulgarien.

Vi ar mitt i en spannande utveckling och behover forstarka med en resultatorienterad och driven ledare med stort sinne for affarer

SALES MANAGER

Som Sales Manager pa Precomp Solutions kommer
du att leda och driva férsaljinings- och marknadsav-
delningen. | uppgifterna ingar ocksa att félja upp och
sakerstalla forsaljningsvolymer och lénsamhetsmar-
ginaler. Du &r van vid forhandlingar inom automotiv-
branschen och bearbetar aktivt kunder och prospekt
pa en strategisk niva. Genom ditt affarsmannaskap
skapar du en atmosfar av framéatanda runt dig och
dina medarbetare, som i sin tur leder till nya vagar
pa marknaden och 6ppnar fér nya kontakter.

Med din forsaljnings- och inképserfarenhet fran
automotivbranschen samt din tekniska kunskap inom
saval produktion som konstruktion, kommer du att bli
en avgorande spelare for att ta Precomp Solutions till
nasta niva.

Att du ar karriarsinriktad och drivs av att utveckla

kunderna och satta din pragel pa affarerna ser vi
som en grundforutsattning.

Som person &r du ansvarstagande, drivande och
malfokuserad. Du har relevant hogskoleexamen eller

For mer information om tjansten kontakta

Jan Wallin pa Acconia Resultatskap AB, telefon 036-38 S0 OO eller
Lars-Olof Bergsten, vd pa Precomp Solutions, telefon 0321-530 800.

motsvarande kompetens och erfarenhet, garna
inom maskinteknik. Du kommunicerar obehindrat pa
engelska, i tal och skrift. Beharskar du &ven tyska ar
det mycket meriterande da Tyskland &r en av vara
viktigaste marknader.

Du har erfarenhet av:

+ Fordonsindustrin/Automotivbranschen

+ Upphandling, offert och ramavtalshantering
» Marknadsfragor

« Forsaljningsarbete

+ Ledningsgruppsarbete

Tjansten &r stationerad pa huvudkontoret i Ulricehamn.
| tjansten ingar cirka 50 resdagar per ar, huvudsakligen
till Mellaneuropa och inom Sverige.

Valkommen med din ansékan och CV till
info@acconia.se senast den 2010-04-06.
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